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Dit ebook mag in deze vorm (zonder enige verandering) gekopiëerd, 
verspreid en getoond worden, maar dit uitsluitend voor niet-
commerciële doeleinden. Er mogen geen afgeleide werken gemaakt 
worden.

Verspreiding wordt sterk aangemoedigd ;)
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De Onmogelijke Droom

“Whatever qualities the rich may have, they can be acquired by 
anyone with the tenacity to become rich. The key, I think, is 
confidence. Confidence and an unshakable belief it can be done and 
that you are the one to do it.”

- Felix Dennis

De kans is groot dat jij zélf niet eens echt gelooft dat je rijk 
kan worden. Waarom lees je dit dan nog?



Rijk Willen Worden is Slecht

Velen van ons hebben de neiging te denken dat rijk willen worden
iets vies is. Iets waar men niet mag over praten. Toch wil ongeveer 
iedereen wel graag rijk zijn.

We hebben het beeld in ons hoofd van
boosaardige businessmensen die voor
niets of niemand uit de weg gaan om
hun doel te bereiken.

Voor een klein percentage rijken is dit beeld ook waarheidsgetrouw. 
Maar er zijn ook boosaardige armeluizen. Alleen hoor je van hen 

niets omdat ze geen macht hebben.



Met geld kan je zowel 
GOED als SLECHT doen

Aan jou de keuze...



   1  GELOOF

Als er één ding is dat je moet onthouden van dit ebook is het
wel dit: je gedachten bepalen precies wat je doet. Ze zorgen
met andere woorden voor succes of voor mislukking.

Velen “weten” dit, maar ze beseffen de kracht van
dit statement absoluut niet.

Pas wanneer je er ECHT, met heel je hart en ziel van overtuigd
bent dat iets mogelijk is, zal je genoeg doorzettingsvermogen
hebben om het waar te maken.



Waarom denk je dat er zoveel duizenden mensen beginnen met
bloggen, om vervolgens na 2 maanden op te geven?

Meestal hebben ze van iemand horen zeggen dat er grof geld mee
te verdienen valt. Dat je met minimale moeite een fortuin kan
bijeenschrapen. Dat je zonder hard werk een enorme passieve 
cashflow bijeen kan toveren.

Ze vergeten 1 ding....

Het zijn enkel de BESTE bloggers die geld verdienen.
Net zoals enkel topsporters belachelijk hoge
bedragen verdienen. Of rijdt iedereen die tennis
speelt soms ook in een Porsche rond?



“Once in a while it really hits people 
that they don’t have to 
experience the world in the way 
they have been told to.”

-Alan Keightley

A man can achieve anything he 
wants in this world...



 2  NIETS IS GRATIS

NIETS op deze wereld is gratis. IETS VOOR NIETS bestaat gewoonweg
niet. Stop dus met al die domme kansspelen. Stop te hopen dat je
grootouders overlijden om een erfenis op te strijken. Stop met geld te
geven aan programma's die onmiddelijke rijkdom beloven aan
goedgelovige zielen.

STOP MET HOPEN EN START MET WERKEN



Je hebt geluk. Er zijn niet veel mensen die dit concept 
doorhebben.
Er zijn niet veel mensen die bereid zijn hard te werken.

Hierdoor heb je meer kans op succes. Werk gewoon harder
(en vooral slimmer) dan de gemiddelde mens. Dit is erg simpel,
mensen zijn lui van nature uit.

Als je dit concept begrijpt en je bent bereid te werken, dan 
sta je onmiddelijk veel verder dan de gemiddelde persoon. 
Je kansen op succes en rijkdom zijn zojuist vertienvoudigd.

Proficiat.



“They say that for every open audition 
for a role, there are 500 applicants. But 
that isn’t too important, so long as you 
remember 490 of those applicants are 
idiots.”

 – Cal Newport



3  WAARDE
“Be so good they can’t ignore you” 
– Steve Martin

De enige manier om ervoor te zorgen dat mensen geld aan jou
geven is waarde creëren. Mensen geven jou geld wanneer ze
echt iets nodig hebben en als jij de enige persoon bent van
wie ze dat kunnen krijgen. 

Populariteit volgt uit de appreciatie door heel veel mensen 
van de waarde die jij hebt gecreëerd.



Leer het onderscheid maken tussen het medium (bv. blog, boek, 
ebook, magazine, telefoongesprek, ...) en de informatie zelf.

Het is niet omdat je een blog hebt dat je automatisch waardevolle
dingen schrijft. Eerder het tegengestelde. De meeste blogs zijn ofwel 
gewoon totale onzin waarin niemand in geïnteresseerd is (bv. het 
persoonlijke leven van 1 bepaalde persoon tot in de kleinste details 
beschreven), of een samenraapsel van allerlei redelijk grappige
dingen die gewoon van andere sites overgenomen zijn.

Het is heel erg logisch dat niemand daar geld aan zal uitgeven.



Er is ook een groot verschil tussen de emotionele waarde die
je zelf aan je creatie hecht en de sociale waarde, de waarde
die “het volk” eraan toekent.

Dit verschil houdt in dat je geen geld verdient aan emotionele,
persoonlijke waarde.

Enkele vormen van waarde:

kunstwerk, informatie, geld, dienstverlening, ...

Merk op dat een arbeider ook waarde levert aan het bedrijf
waarvoor hij/zij werkt.



  4    FOCUS

“Too many irons in the fire at once”
Het is heel verleidelijk om je met honderden projecten tegelijkertijd 
bezig te houden. Daarnaast moet men natuurlijk ook nog 
ontspannen, met de partner of kinderen bezig zijn, huishoudelijke 
taken doen en het sociaal leven onderhouden.

Daarbij komen dan nog de onnuttige bezigheden die je dag vullen.
Facebook en email checken om toch maar niet aan die zware
taak te moeten beginnen. Klinkt bekend?



Op deze manier is het natuurlijk ONMOGELIJK om efficiënt 
waarde te creëren. Bijna altijd is uiterste concentratie en focus 
noodzakelijk.

Een prachtige oplossing voor dit probleem is zelf bepalen
waar en wanneer je werkt. Zorg ook dat men focust op je 
resultaten en NIET op het aantal uur dat je werkt.

WORD TIJDS -EN PLAATSONAFHANKELIJK!

Onderhandel met je baas over mogelijkheden tot thuis werken.

Als je voor jezelf werkt wordt alles simpeler. Je bent je er dan
al veel sterker van bewust welke schade dit gedrag kan aanrichten.



Mensen die op uurloon werken hebben de aangeleerde drang
om zoveel mogelijk onnuttige dingen in een uur te proppen om
toch maar geen moeilijke dingen te moeten doen.

     Da's logisch. Hoe zou je zelf zijn? Je kan toch niet méér verdienen op 
dat uur. Het maakt met andere woorden totaal niet uit of je nu een 
uurtje Patience speelt of echt werk verricht. Je loon blijft hetzelfde.

         Dit is zowat het gevaarlijkste gedrag dat er bestaat 
wanneer je geld wilt verdienen.



“Het belangwekkende doen en het 
triviale negeren is moeilijk omdat
de wereld lijkt samen te spannen
om je allerlei flauwekul op te
dringen”

- Tim Ferriss



Een goede tip om meer gedaan te krijgen:

Concentreer je 1 week op echt hard werken
aan 1 bepaald project.

Ken je het concept “overweldigende kracht” al?

Dit houdt in dat je met AL JE KRACHTEN, ZONDER
STORENDE ONDERBREKINGEN aan iets werkt.

Gewoon JE HELEMAAL en COMPLEET GEVEN.

Wedden dat je dat nog nooit gedaan hebt?



Na deze week mag je je een hele week lang ontspannen.
Dit wil niet zeggen dat je lui in de zetel gaat liggen of 
doelloos op Internet gaat rondsurfen. Dit wil zeggen dat je 
werkt aan jezelf. Je laadt je eigen batterijen terug op.

Enkele voorbeelden:

Reizen, schrijven, lezen, sport, vrienden bezoeken, ...

Zo wissel je telkens af tussen 1 week HARD WERK en 1 week 
ONTSPANNING. Het vreemde is dat je door dit concept toe
te passen dikwijls MEER werk af krijgt dan door gewoon altijd
te werken. 

Probeer het eens en merk het verschil!



“Whatever you do, do with all 
your might”
- Cicero

Het heeft totaal geen zin om half met zaken bezig te zijn.
Ga er ofwel compleet voor, of ontspan je. Probeer niet
beide tegelijkertijd te doen. 



  5 DELEGEER
Verspil je tijd niet aan zaken die je niet graag doet. Dit heeft
totaal geen zin. Delegeer deze zaken naar personen die deze
wel graag doen of gewoon naar mensen die daarvoor
betaald worden.

Zo heb je meer tijd voor belangrijkere of hoger-niveau taken.

Vergeet niet:  GELD UITGEVEN MAG!

Soms is het veel slimmer om enkele honderden euros uit te
geven aan taken die sneller en efficiënter door anderen
gedaan kunnen worden dan om ze zelf te doen.



Zelfs wanneer je de taak zelf BETER zou doen, kan het toch
slim zijn om de taak uit te besteden. Zo kan jij je bezighouden
met je echte interessegebied of met het échte belangrijke.

Wanneer je delegeert is het enorm belangrijk dat je mensen
hun ding laat doen. GEEF JE WERKNEMERS AUTORITEIT.
Dit is mogelijk HET kenmerk van succesvolle mensen. Zij
vertrouwen erop dat hun werknemers goed zullen doen.
Hieruit volgt vanzelf dat deze dat ook gaan doen. Ze willen het
vertrouwen van hun baas niet schaden. LAAT JE WERKNEMERS 
ZELF PROBLEMEN OPLOSSEN. Als baas moet je dan
niet voortdurend bezig zijn met het blussen van kleine
brandjes, wat veel verspilling van tijd voorkomt.



“Don't be a bottleneck. If a matter is not a 
decision for the President or you, delegate it. 
Force responsibility down and out. Find 
problem areas, add structure and delegate. 
The pressure is to do the reverse. Resist it.”

- Donald Rumsfeld

 Surround yourself with the best people you can 
find, delegate authority, and don't interfere as 
long as the policy you've decided upon is being 
carried out.”

- Ronald Reagan



  6  Liefde
Wees oprecht in alles wat je doet. Mensen geld afhandig
maken is niet de juiste manier om rijkdom te vergaren.
Het is zeker mogelijk, maar gelukkiger word je er niet van.

Mensen ZULLEN je proberen te bestelen. Ze zullen
je bedriegen.

Trap niet in de val. Bepaalde personen daarom beginnen 
haten is niet de oplossing. Haat is een verspilling van energie.

Focus je op het goede in mensen. Glimlach. Zie alles altijd
positief in. Dit zal je ZEKER NIET hinderen in het rijk worden!



Deze levensvisie gaat sterk samen met de visie van Buddha.
Alles is één. Alles hoort samen. Mensen als aparte wezens
beschouwen is overbodig. We zijn samen 1 bewustzijn.

Dit houdt in dat anderen schaden hetzelfde is als jezelf schaden.

Deze levensvisie is trouwens DE manier om de fundamentele
angst voor mensen die in iedereen zit weg te nemen.

Meer hierover vind je in het artikel “Over vrouwen versieren, 
presentaties geven en spontaan interessante mensen 
leren kennen”.

http://www.toomas.be/2009/09/21/over-vrouwen-versieren-presentaties-geven-en-spontaan-interessante-mensen-leren-kennen/


  7 ERVARING

Mensen die 10 miljoen euro erven VERSPILLEN dat geld
meestal omdat ze NOOIT geleerd hebben om met zo'n
grote bedragen om te gaan!

Het blijkt dikwijls dat mensen ONGELUKKIGER worden wanneer
bepaalde begrenzingen (zoals geld) en doelen wegvallen.
Het is dus belangrijk te leren omgaan met geld.

1000 euro met moeite vergaard is dikwijls méér waard dan
een miljoen euro die je in de schoot is geworpen!



Er bestaat geen kortere weg.

Leer van de big shots. 
Zoek jezelf een mentor of coach.
Pas je aan aan de omstandigheden.
Vind jezelf opnieuw uit.
Kneed je brein door te lezen.

Zoek mogelijkheden, overal waar je kijkt.
Faal, en probeer opnieuw.

Je zal duizenden keren falen in je leven. Zie dit niet als “tegenslag”,
maar als een leerproces. Elke keer word je wijzer en beter.
Bekijk problemen gewoon als obstakels of kansen!



“Making your mark on the world is hard. If it were easy, 
everybody would do it. But it's not. It takes patience, it takes 
commitment, and it comes with plenty of failure along the 
way. The real test is not whether you avoid this failure, 
because you won't. it's whether you let it harden or shame 
you into inaction, or whether you learn from it; whether you 
choose to persevere.”

- Barack Obama



 Vaak zie je mensen geïnteresseerd in persoonlijke ontwikkeling
tientallen boeken lezen over dit onderwerp. Als je dan 5 jaar
later kijkt hoe ze bezig zijn zie je dat ze geen stap vooruit zijn
gegaan. Ze waren geobsedeerd door het IDEE van persoonlijke
groei, maar de actie ontbrak.

Lezen is niet voldoende. Je moet de ideeën absorberen, 
ze moeten JOUW ideeën worden.

Als ik iemand een boek over persoonlijke groei
in 1 uur zie uitlezen, weet ik dat ze er niets aan
zullen hebben.



Denk na over de ideeën. Pas ze toe op je eigen leven.
De bedoeling van die boeken is dat je ook effectief anders 
begint te denken. Als dit niet gebeurt is je opzet mislukt.

Door je gedachten continu te sturen, verander je stilletjesaan
ook je gewoonten. Deze gewoonten zorgen voor succes!

"Excellence is not a singular act, but a habit. 
You are what you repeatedly do.”

- Shaquille Oneal



  8 VERKOOP JEZELF
  

Wist je dat de bestverkochte boeken helemaal niet van de
beste schrijvers komen?

Er is zelfs heel weinig correlatie tussen deze twee.

Boeken worden bestsellers wanneer mensen zo enthousiast 
zijn over een boek dat ze aan jan en alleman gaan vertellen
dat ze het gelezen hebben.



Eén van de allerbeste tips die je kan geven aan iemand die rijk
wil worden is dit:

BESTUDEER DE MENSELIJKE NATUUR

Vraag je voortdurend af waaraan mensen geld uitgeven.
Zoek uit wat mensen in vervoering brengt.
Waarom en wanneer zouden mensen jou geld geven?
Wat vinden mensen grappig/leuk/interessant?

Welke obstakels willen mensen overwinnen om jouw
product te kopen of dienst te gebruiken? Typisch zijn
mensen heel lui, dus je moet het hen zo gemakkelijk
mogelijk maken om jou geld te geven.



“Make it simple. Make it memorable. Make it 
inviting to look at. Make it fun to read.”

– Leo Burnett

“This may seem simple, but you need to give 
customers what they want, not what you think 
they want. And, if you do this, people will keep 
coming back.”

- John Ilhan



Het beste imago dat je voor jezelf kan opbouwen, is er één
van excentriciteit.

Als mensen weten dat je een ongewoon persoon bent,
dat je anders denkt dan de middenmoot, dan zullen
ze je ook anders gaan behandelen.

Je zal je veel meer kunnen veroorloven, zonder dat het
vreemd overkomt.



Zoals Tim Ferriss het verwoordt:

“Leer moeilijk te doen als het ertoe doet. Zowel tijdens je 
opleiding als privé kan een assertieve reputatie je helpen 
om een voorkeursbehandeling te krijgen zonder er iedere 
keer weer om te hoeven smeken of strijden.”

“True eccentricity requires high intelligence, eclectic tastes, 
burning curiosity, deep insight, and especially a highly 
developed and sublime sense of humor.”

- Sunfell



 TIPS
Leer het verschil tussen belangrijk en dringend. Schrap alles
wat niet belangrijk is, ook al is het dringend!

Let op je RELATIEF INKOMEN. Geld op zich is
niet belangrijk. Het is geld ten opzichte van
tijd die je kan spenderen aan dingen die je
graag doet. Er zijn dus 2 mogelijkheden:
ofwel doe je je job graag, ofwel besteed je zo
weinig mogelijk tijd aan je job terwijl je er toch
veel geld mee verdient.



Je kan niet sparen wat je niet hebt! GELD VERDIENEN
is een veel betere strategie dan GELD NIET UITGEVEN!
Er lopen heel wat mensen rond die een halve euro
per dag uitsparen door bijvoorbeeld hun dagelijkse 
koffie in de Starbucks te laten voor wat het is maar 
dan wel “ter compensatie” een auto kopen die ze
nooit zullen afbetaald krijgen. Dit noemt men
“penny wise and pound foolish”.

Noteer elke uitgave die je doet gedurende 1 week.
Zo zal je merken waar je geld naartoe gaat. Het is
een enorm effectieve methode om het gat in je hand
op te sporen. Waar geef jij persoonlijk te veel geld aan?



Gebruik kredietkaarten enkel wanneer je niet anders kan.
Probeer altijd cash of met de bankkaart te betalen. Er zijn
genoeg voorbeelden van hoe het niet moet: mensen met 
torenhoge schulden die er alles aan doen om deze kwijt te raken.

Sluit enkel leningen af wanneer het
niet anders kan. Denk er eerst grondig
over na. Een lening is een soort van
verbintenis die je aangaat. Het zorgt
ervoor dat je je minder vrij kan bewegen
over deze aardbol!



AUTOMATISEER. Zoek manieren om het begrip TIJD uit de
vergelijking te halen. Een coachingboek uitgeven brengt je hele 
leven lang geld op door royalties. Zelf mensen coachen brengt
enkel geld op wanneer je er effectief mee bezig bent.

Geautomatiseerde manieren om geld te verdienen, ook wel
PASSIEF INKOMEN genoemd:

Website creëren, boek schrijven, royalties van muziek, 
bedrijf van op afstand managen, in vastgoed investeren (één
van de allerbeste manieren om geld te verdienen), ...



Let op: passief inkomen is niet voor iedereen weggelegd.
Het gaat érg traag. Concentreer je in de beginfase van het
geld verdienen vooral op een “echte” job, die niet (volledig) 
geautomatiseerd is. Later kan je dan proberen steeds meer
en meer te automatiseren.

Zoek concrete (kleine) stappen om mee te
beginnen. Eens die eerste euro in passief
inkomen binnen is, zal je beseffen dat 10
euro niet zoveel moeilijker is. En dan is
100 euro ook niet zo veraf meer.



“Turns out, if you can get one person to say yes, 
you can get hundreds or thousands to say yes.

 What do you want people to say yes to?”

- Erica Douglass



Meer artikels over geld verdienen vind je op Toomas.be!
+ Meer concrete tips!

Passief geld verdienen: de mentaliteit van een miljonair

7 Tips Om Geld Te Verdienen

Passief Inkomen: Mijn Zoektocht Naar Geld

Online Geld Verdienen Met Google Adsense 

http://www.toomas.be/2008/12/04/online-geld-verdienen-met-google-adsense/
http://www.toomas.be/2008/11/02/7-tips-om-geld-te-verdienen/
http://www.toomas.be/2008/10/09/passief-geld-verdienen-de-mentaliteit-van-een-miljonair/
http://www.toomas.be/2009/08/29/passief-inkomen-mijn-zoektocht-naar-geld/


Nu rest me enkel nog:

Veel succes toegewenst!

Bedankt voor het lezen!

Als je dit ebook goed vond, help me dan alsjeblieft door 
het door te sturen naar enkele vrienden. Ik weet zeker 
dat ze je ongelooflijk dankbaar zullen zijn :)

Bedankt!


	 				Surround yourself with the best people you can 					find, delegate authority, and don't interfere as 					long as the policy you've decided upon is being 					carried out.”
					

